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Hasta la década de los setenta, la ausencia de teorias “definitivas” de
desarrollo, motiva que las “visiones del crecimiento han sido formadas por
hecho y cambiadas por la experiencia” (Banco Mundial, 2006, 2). Las
estrategias de crecimiento de los paises en desarrollo se dirigian a acelerar la
tasa de acumulacién de capital y avance tecnolégico. El crecimiento a largo
plazo se fundamentaba en la sustitucién de importaciones, el
posicionamiento en el mercado de las empresas estatales, ciertos controles
sobre el sector financiero, la planificacién centralizada y una “variedad de
controles de precio e inversiones estatales en la economia nacional”
tendentes a desarrollar las “cumbres de comando” de la economia y guiar la
asignaciéon de recursos a dreas consideradas como las favorables del




crecimiento a largo plazo. Segin el Banco Mundial los siguientes generacién
de economistas, cono-cedores de la experiencia seguida por los paises en
desarrollo en los setenta y ochenta, “vio el desperdicio de enormes recursos
en iniciativas gubernamentales err6-neamente concebidas, los costos de la
administracién macroeconémica pobre, y la facilidad con la que politicas
publicas bien intencio-nadas se podian desviar para servir obtusos intereses
politicos o econémicos!. (Banco Mundial, 2006: 2-3).

Hasta mediados de los ochenta el pensamiento del crecimiento habia sido
dominado por el modelo de Solow, el cual se fundamenta en la acumulacién
de capital y de trabajo y el aumento de la productividad, pero
posteriormente, se entiende este planteamiento incompleto al apreciarse el
crecimiento a largo plazo y entenderse que este crecimiento esta
determinado por factores exégenos, independiente-mente de las
caracteristicas estructurales de la economia, como es la apertura, las escalas
y la tasa de ahorro y sobre todo destacan las politicas que influyen en
dichas variables?.

En la segunda década de los ochenta y se incrementa en los noventa se
origina una nueva teoria del crecimiento, que relaciona las politicas
econémicas con las préacticas del crecimiento, sugieren que la acumulacién
de capital no era una “panacea” y que las politicas econémicas mal
orientadas eran costosas para el crecimiento. Entre los problemas
empiricos que llegaron a ser evidentes en esta nueva teoria del crecimiento —
segiin el Banco Mundial, 2006-, fueron la forma en la que las variables de
politica eran introducidas en las regresiones: el hecho de que las diferencias
en las instituciones subyacentes al disefio y la implementacién de politicas
no fuesen capturadas; la falta de robustez a los cambios en periodos de
tiempo y especificaciones, asi como la dificultad del supuesto de que el
mismo modelo explique el crecimiento de la Repiblica de Corea o de Brasil,
por ejemplo, se pudiera utilizar para explicar el de Bolivia o0 Ruanda, y el
bajo poder explicativo de las politicas como indicadores de desempeiio
(Banco Mundial, 2006: 4).

Al igual, que las regresiones de crecimiento sugieren que las politicas
econémicas son impor-tantes para el desarrollo, las “mejoras” de dichas
politicas “deberian llevar a mayor creci-miento” econémico. En los ochenta
y en los noventa las politicas econdémicas “mejoraron” en relacién con
décadas anteriores, aunque el crecimiento permanece por debajo del habido
en los sesenta y los setenta en los mismos paises (Easterly, 2001).
Teéricamente, también se ha establecido que cuando una medida de
“calidad institucional” es incluida en regresiones realizadas en grupos de
paises, el poder explicativo de otras variables, incluido el de todas las
“politicas” aplicadas, llega a ser insignificante (Acemoglu, Johnson y

! “Llegan a la conclusion que el costo de las fallas de gobierno era considerablemente
mas grande que el costo de las fallas de mercado, que las intervenciones del gobierno
interferian con el desarrollo, y que restringir el papel del sector publico en la economia,
reducir su uso de recursos y limitar su discrecion eran esenciales para el crecimiento
econdomico” (Banco Mundial, 2006: 3).

2 Solow estimaba que el cambio tecnolégico explicaba mas de la mitad del crecimiento
del producto per capita en la primera mitad de los noventa en los Estados Unidos,
mientras que el Banco Mundial indica que s6lo lo hace con respecto a un tercio del
aumento del ingreso per capita en Asia oriental hasta comienzos de los noventa (Banco
Mundial, 1993).

® En este sentido, las regresiones agregadas entre paises, a lo largo de los noventa se
centraron en el efecto de las politicas en el crecimiento a largo plazo (Barro, 1991,
Temple, 1999).



Robinson, 2001; Rodrik, Subramanian y Trebbi, 2002; Easterly y Levine,
2003; FMI, 2003 e), esto permite establecer —segin el Banco Mundial- que
las “buenas” instituciones se imponen en el crecimiento por encima de las
“buenas” politicas, o como redun-dan en sefialar las “instituciones
mandan”, a pesar de que “retrospectivamente, los adelantos esperados de la
Nueva teoria del crecimiento no se han materia-lizado” hasta el momento

(Banco Mundial, 2006: 4).

“La década de 1990 evolucioné —como indica Timothy Besley?- bajo la
sombra del consenso de Washington. <Aunque> al final, muchas de las
principales ideas en el consenso eran consideradas insuficientes para el
desarrollo”, ademas se produce el hecho significativo como sefiala Dani
Rodrik® de que “la paradoja econémica central de este dltimo cuarto de
siglo es que los éxitos del desarrollo tuvieron lugar en regiones donde los
economistas de Washington tenian poca influencia (China, Vietnam, India),
mientras los fracasos ocurrieron en sitios donde practicamente estaban en
control (América Latina, Africa)”.

Este libro sobre el Crecimiento econémico... no solo es importante por su

. S e .
amplia documentacién estadistica presentada para la década de los
noventa, sino también por la variedad metodolégica aplicada para la
comprensién del proceso econémico mundial desde diferentes perspectivas:
la esta-bilidad macroeconémica, la libera-lizacién comercial, las privatiza-
ciones y desregulacién... y las reformas politicas aplicadas para el
crecimiento econémico nacional.

Fdez. Carrién

Ramén Tamames
Begona G. Huerta

Estructura
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internacional
(207 edicién)

Ciencias Sociales
Alianza Editorial

Estructura econémica internacional, de Ramén Tamames y Begona G.
Huerta Madrid, Alianza Editorial, 2003, 20 edc., 575 pp. Este libro de
economia con el titulo Estructura Economica Internacional se consti-tuyé en
manual para los estu-dios en las Facultades de Ciencias Econémicas y
Empresariales en Espafia desde su primera edicién en 1970, asi como otros

4 De la London School of Economics.
5 De la University of Harvard.



libros del mismo autor Introduccién a la Economia Espaiiola y Estructura
Econémica de Espafia. La novedad de la presente edicién es la coautoria del
libro de Tamames con Begoiia G. Huerta, diplomada en Relaciones
Internacionales. Ramén Tamames es catedratico de Estruc-tura
Econémica, ha sido profesor en diferentes Universidades espafiolas
(Universidad de Malaga, Univer-sidad de Granada, etc.), desde hace
tiempo, dltimamente, es docente en la Universidad Auté-noma de Madrid y
Jean Monnet de la Comisién Europea de Educacién y Formacién®.

Como senalara el autor en la “Nota preliminar a la primera edicién”, en
1970: “Al escribir Estructura Econémica Internacional, el autor ha querido
incorporar al acervo de la letra impresa buena parte de las experiencias que
tuvo ocasién de adquirir durante algo mas de diez afios de vida profesional
como economista consultor en Ibero-mérica y como funcionario pubico en
su propio pais y en misiones en el extranjero”, pero en esta ultima edicién
afiade: “he introducido una serie de ampliaciones y la he actualizado...”
gracias a sus conoci-mientos y como expresa personalmente en “gratitud”
“a los muchos profesores y estudiantes que utilizan esta obra; y no sélo por
el honor que me hacen, sino también por las muchas observaciones que van
remitién-dome, que contribuyen al propésito de mantener en la mejor
forma posible Estructura economica internacional, ya con 33 afios de vida y
20 ediciones”.

Entre las actualizaciones indicadas, ocupa un espacio especial las
concernientes a la integracién “de las Américas”, en torno al Tratado de
Libre Comercio (TLC) Canadéd/Estados Unidos/México y a “una amplia
superposicién”, pues no se puede hablar de simple complementariedad, de
acuerdos bilaterales de &dmbito principal-mente politico y econdémico:
Asociacién Latinoamericana de Integracién (ALADI), Comunidad Andina,
Mercado Comin del Sur (Mercosur), Area de Libre Comercio Sudamericana
(ALCSA), Mercado Comin Centroamericano, Grupo de los Tres, Caricom,
Asociaciéon de Estados del Caribe, Alianza Boliviariana para los Pueblos de
Nuestra América-Tratado de Coemrcio de los pueblos (ALBA-TCP)... y el
Area de Libre Comercio de las Américas (ALCA).

Dentro del presente proceso “inicial” generalizado de globali-zacién, en el
siglo XXI, perdura los acuerdos bilaterales de colaboracién politica,
econémica... y militar entre diferentes paises fundamen-talmente de la
propia regién (Unién Europea —UE- , Mercosur...), con la excepcién de la
OTAN (Organizacién del Tratado del Atlantico Norte). El proceso hacia el
futuro parece tender a cuatro grandes agrupaciones de paises entorno a las
actuales uniones interpaises: UE (en Europa), TLC (en Ameérica), otros por
definir para Asia (Foro de Cooperacion Econémica de Asia Pacifico o
APEC) y Africa (OEA), tendentes estos cuatro a semejanza de la actual
organizacién militar OTAN7, a una especie de TLC a nivel global, aunque
probablemente seguira el criterio de dualidad propio Norteamericano, por el
que coexistird este supuesto TLC global con algunas otras organizaciones de
ambito internacional “alternativas” o de “segundo orden” (dependiendo de
quien establezca el calificativo diferenciador)®.

® Dentro del “Programa de Aprendizaje Permanente por el Parlamento Europeo y el
Consejo” a favor de un “dialogo intercultural”.

" Que debera modificar sus Estatutos y por tanto también sus siglas, para facilitar la
ampliacion de paises integrantes a la misma.

8 Una posible modificacion de ALBA-TCP (centrandose en los aspectos econémicos
propios del TCP por encima de los politicos gue priman en ALBA).



Estructura econémica internacional es un libro con caracteristicas de manual
muy util para el conocimiento teérico de la economia y la cooperacién
econémica interna-cional, la integracion econé-mica y las corrientes
globalizadoras de transacciones a escala mundial.

F.C.

InFORME AnuAaL
DE LA
CooPERACION
INTERNACIONAL
pE MExico

2009

Informe anual de la cooperacion Internacional de México 2009: Unidad de
Relaciones Economicas y Cooperacion Internacional, Secre-taria de
Relaciones Exteriores, Direccion General de Cooperacion Técnica y
Cientifica. México, 2009. El “Informe Anual de Cooperacién Internacional
2009” alude a la actividad politica y politica desarrollada por la Direccién
General de Cooperacion Técnica y Cientifica (DGCT) de la Unidad de
Relaciones Econémicas y Coope-racién Internacional (URECI) de la
Secretaria de Relaciones Exteriores, de noviembre de 2008 a noviembre de

2009.

Como “receptor de cooperaciéon” México amplia relaciones “estraté-gicas”
con la Unién Europea, y en especial con Espana, Francia y Alemania. “Con
la mayoria de estos paises, México cuenta con mecanismos de
cofinanciamiento, lo cual manifiesta la relevancia para nuestro pais como
socio estratégico de cooperacion”, se indica de esta forma lo que
politicamente podria ser beneficioso para el pais, pero la existencia
corrupciéon generalizada en los estamentos politicos, principalmente, no
hace posible que “los programas de recepcién de cooperacioén, tienen [como
deberia ser, pero no sucede] el fin de hacer uso eficiente de los proyectos en
beneficio del desarrollo nacional”. Asimismo, México mantiene rela-ciones
de cooperacién con Asia, especialmente con Japén, a partir de un
mecanismo de “cooperacién triangular hacia América Latina y el Caribe”?,
seguido de Chisa, Corea, India y Singapur, y se pretende el mismo sistema
trian-gular pero con socios europeos con relacién a Africa. Mientras que
“cuenta con una larga tradicién como oferente” principalmente con la
regién centroamericana y caribena y se ha “consolidado como un socio
estratégico de cooperacion” con Sudameérica, especialmente con Chile y
Brasil.

® En este sentido, en 2009, “se fomentd” la cooperacion con Haite, por razones
“humanitarias”.




En 2009 se crea el Sistema de Informaciéon de México sobre la Cooperacién
Internacional (SI-MEXCID), que pretende con este organismos, al menos
esa es la intencién politica, que por medio del cual se pueda recabar toda la
informacién sobre las acciones de cooperacién internacional en el que
participan las instituciones mexi-canas, que actian como oferentes o
receptoras de cooperacién interna-cional, teéricamente “permitira
identificar montos, regiones, entidades y actores participantes, entre otros”
(Unidad de Rela-ciones..., 2009: 2), pero este propdsito presumiblemente
distara mucho de ser realidad, pues la corrupcién generalizada lo impedira.

Alberto Balance




